Financiamignto
18 Cuesta en
Realidad



({Esta buscando un automovil nuevo? Si usted esta
en el mercado y ha decidido comprar en lugar de
arrendar, usted encontrara diferentes opciones de
financiamiento. Existe la cooperativa, por supuesto, y
en estos dias, mas y mas puestos de venta de autos
(dealers) estan ofreciendo 0% de financiamiento,
préstamos con tasas de interés bajas, o devoluciones
de dinero en efectivo.

A pesar de que es conveniente tener diferentes
opciones, éstas pueden ser confusas. Y caras.

En el andlisis final, usted estaria mejor con el
financiamiento convencional para autos de su
cooperativa. Aqui le explicamos por qué

Los costos escondidos

No importa cual opcién de financiamiento usted
esté pensando escoger, una devolucién de dinero vs.
un préstamo de auto de tasas de interés bajas,
conozca los costos escondidos en las opciones de
financiamiento de los dealers.

« El financiamiento al 0% de los dealers, los
préstamos con tasas de interés bajas y las
devoluciones en efectivo casi siempre estan
disponibles solo en modelos de ventas lentas. Estos
autos usualmente tienen valores de reventa més
bajos.

« El financiamiento al 0% de los dealers o los
préstamos con tasas de interés bajas pueden tener
multas de prepago mas grandes y pueden requerir
cuotas iniciales mas altas.

+ Los planes de financiamiento de los dealers
usualmente estan limitados al inventario de ellos.
Esto significa que usted tendria que sacrificar el color,
estilo y/o otras opciones que usted quiera. Las
opciones que usted no desee pueden agregar del
25% al 30% del valor de su auto.



Ofertas del 0%

Si usted es uno de los pocos elegibles para una
oferta de financiamiento al 0% y decide aceptar, usted
podria ahorrarse dinero. Sin embargo, menos de 10
personas por cada 100 que desean tomar ventaja de
esta oferta reciben las tasas del 0%, de acuerdo con
una encuesta de Grupo del Consumidor para Temas
de Autos (Consumer Task Force for Automotive
Issues). ;Por qué? Porque ellos no calificaron para una
tasa al 0% de acuerdo con el fabricante del auto.

La “calificacion” esté bajo el control del fabricante
del auto, quien depende de las calificaciones de
crédito del consumidor. Solo los consumidores con
crédito “excelente” califican. La definicion de crédito
excelente varia entre los fabricantes y la mayoria no
estan dispuestos a revelar esa definicion. ;Qué sucede
con todos aquellos que no califican para el 0%? Ellos
son “movidos” a una tasa de interés m3s alta.

Como usar las tablas:

Seleccione una tabla basado en el término del
préstamo y encuentre la tasa de interés del dealer a
lo largo de la fila superior. Ahora, encuentre la tasa de
interés de la cooperativa en la columna mas a la
izquierda, y circule la cantidad donde la columnay la
fila se interceptan. Luego determine cuantos miles de
ddlares usted necesitard prestar (Ej.: 12.9 por
$12,900). Multiplique el ntimero de miles por el
numero que usted circulé en la tabla—esto es lo que
usted se ha ahorrado al usar el financiamiento del
dealer. Si lo que usted se ha ahorrado es menos que
la devolucion en efectivo del dealer—usando la
devolucion para aumentar su cuota inicial—usted
estaria mejor quitando la devolucién en efectivo y
financiando en la cooperativa.

Aseguirese de leer la letra pequeia en las

ofertas del 0%.

Estas ofertas usualmente estan restringidas a
préstamos a corto plazo tales como 12 meses o 36
meses. Con estos préstamos a corto plazo, los pagos
mensuales podrian ser mas de lo que usted puede
pagar. Los pagos podrian ser de $800 a $900 al
mes—fuera del alcance de la mayoria de los
compradores.

No todos los modelos de autos califican para
la oferta del 0%, y la oferta podria estar restringida solo
a los autos en inventario—no ordenando opciones
especiales o quizés el color que usted quiera.

Es muy improbable que usted pueda negociar el
precio de un auto y podria terminar pagando mas
por un auto para poder recibir el financiamiento al
0%. También es muy improbable que usted obtenga

Cuéando una Devolucion es Mejor Que un Préstamo a Dos Afios del Dealer

Tasa de Interés del Dealer

un buen precio al canjear el auto—el dealer tiene
que reponer el dinero de alguna manera.
Podria existir un prerrequisito para una cuota
inicial mas grande, tal como el 10% de cuota inicial.
Las cooperativas creen que no se le esté diciendo
a los consumidores todos los costos envueltos en las
ofertas de financiamiento al 0% y otras ofertas de
financiamiento de autos. Es por esto que las
cooperativas estan sugiriendo que La Junta Federal
de Reserva (Federal Reserve Board) requiera una
cldusula diciendo que los consumidores que acepten
una tasa de interés baja podrian estar pagando mas
por el auto. Una revision al Acta de Veracidad en
los Préstamos (The Truth in Lending Act) podria
ayudar a los consumidores a comparar los costos
reales de los préstamos requiriendo que el cargo
de financiamiento y el porcentaje de la tasa de

Tasa de Interés del Dealer

Cuando una Devolucion es Mejor Que un Préstamo a Tres Aios del Dealer

interés anual reflejen las devoluciones en efectivo
ofrecidas a los compradores, al igual que las
compensaciones dadas a los prestamistas que
ofrezcan financiamientos con tasas de interés bajas.

Ofertas de tasas de interés bajas

Nuevamente, las tasas de interés bajas que la
mayoria de los dealers anuncian son para préstamos
a corto plazo—tan cortos que la mayoria de personas
no pueden pagar el pago mensual. Por ejemplo, un
dealer ofrece 1.9% de financiamiento, pero solo esta
disponible en prestamos a dos afios. Un auto nuevo a
$20,000 con una cuota inicial de $2,000 (10% de cuota
inicial) requerira financiar $18,000. Esto se traduce en
un exagerado pago mensual de $765.

El mismo dealer ofrece otras opciones, las cuales
se vuelven menos atractivas a medida que el término
del préstamo se alarga. El préstamo a tres afos del
dealer tiene una tasa de
interés del 4.9%, mientras
que su préstamo a cuatro
afos tiene una tasa de interés
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*l préstamo de la cooperativa es un mejor opcion no importando cualquier descuento del dealer.
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Devoluciones en efectivo

Si usted escoge el plan de devolucion en efectivo
del dealer usted precede el préstamo con tasa de
interés baja, pero recibe una devolucién en efectivo
de $1,500 0 $2,000. El agregar la devolucion
en efectivo a su cuota inicial podria hacer que el
financiamiento con la cooperativa sea muy
atractivo—porque la cuota inicial mayor reduce
la cantidad que usted necesita financiar.

Entonces cudl alternativa es la mejor—escoger el
préstamo con tasa de interés baja del dealer o el
préstamo de la cooperativa con la oferta de
devolucién en efectivo del dealer? Para encontrar
la respuesta, refiérase a las tablas. Ellas muestran
la devolucion minima en efectivo (expresada en
ddlares por cada mil que usted financia) que usted
necesita igualar o mejorar en la oferta del dealer.

Cuando una Devolucion es Mejor Que un Préstamo a Cuatro Aiios del Dealer

Tasa de Interés del Dealer

Mire la tabla de préstamos a cuatro afos para
ver como funciona: Asuma que usted puede recibir
un préstamo de la cooperativa al 8.5%. La tabla mues-
tra que con la tasa del dealer del 5.9% (redondeada al
6% en este ejemplo) un descuento del dealer de $47
por cada mil financiados iguala las opciones de
financiamiento.

En otras palabras si usted va a financiar $18,000, una
devolucion en efectivo del dealer (o descuento que
usted negocie) de mas de $846 (47 x 18) hace que el
préstamo de la cooperativa sea la mejor opcion.

La devolucion en efectivo del dealer de $1,500 es
mucho mas que la devolucién sin pérdida ni ganancia
de $846, de tal manera que el préstamo de la
cooperativa seria su opcion mas clara.

Refinanciamiento

Quizas usted compré un auto cuando las
tasas de interés estaban més altas. O tomé
ventaja de la oferta de financiamiento del
0% y ahora su situacién financiera ha
cambiado—usted ha perdido su segundo
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*l préstamo de la cooperativa es un mejor opcion no importando cualquier descuento del dealer.

trabajo, etc. El punto es que usted ya no
puede sostener el pago alto de su auto.
Si usted compro un auto a $20,000 con
financiamiento del dealer al 0%, con un
préstamo a término de dos afos, su pago
mensual seria aproximadamente $833—
fuera del alcance de la mayoria de los
510 compradores. Si usted refinancia en su

;g cooperativa, por ejemplo, a una tasa de
$37 interés del 7.5% y alarga el término de su

préstamo a cuatro afios, su pago mensual
bajaria casi a la mitad aproximadamente

$443. Por supuesto usted pagaria intereses por el
término del préstamo.

O usted podria tener un préstamo a una tasa de
interés mas alta. Si usted financié un auto en los
ultimos dos afos, valdria la pena considerar un
refinanciamiento. Aln bajando la tasa de interés
del préstamo de su auto uno o dos puntos de
porcentaje, el dinero que usted se ahorra
refinanciando se acumula.

Digamos que usted comproé un auto a
$20,000 el afio pasado, financiandolo al 10% a un
término de cinco afos, y su pago mensual es de
$425 aproximadamente. Si usted refinancia ese
auto en la cooperativa, digamos al 7.5% a un
término de cuatro afos, su pago mensual seria
de aproximadamente $405. Usted se ahorraria
$20 al mes y aproximadamente $950—un ahorro
substancial—en la duracién de su préstamo.

No importa cual sea su situacion, cuando usted
tenga preguntas acerca del mejor financiamiento
de autos, hable con la gente de su cooperativa.
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